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+ Der Wirtschaftsjournal

ist Karl Pilsl sprach im Biirgerhaus Roth

Weimar-Roth (ram).
Deutschlabnd muss einfacher

_ werden - das ist das Fazit des

Vortrages von Karl Pilsl, Wirt-

. schaftsjournalist und Unter-

- nehmer.

NP——

Er sprach am im
Biirgerhaus vor rund 50 Besu-
chern auf Einladung der Aka-
demie fiir Access Marketing

- GmbH und der Gemeinde Wei-

mar. g
Der gebiirtige Osterreicher,
der seit langem zwischen sei-
nen beiden Wohnsitzen in
Bayern und Tulsa (Oklahoma)
pendelt, vergleicht seit vielen
Jahren das deutsche Wirt-

. schaftssystem mit dem ameri-

kanischen. Die USA werde
dhnlich wie Deutschland vom
Mittelstand getragen, besitze

| aber eine andere Sicht auf die

Wirtschaft. Es gelte die Inspi-
ration und Begeisterungsfa-
higkeit der Amerikaner mit
dem grofien Know-how und
der Qualitdt der deutschen
Produkte  zusammenzubrin-

, gen, um einen Aufschwung zu

erreichen.

Es sei jedoch falsch zu
behaupten, Deutschland ste-
cke in einer Wirtschaftskrise,
so Pilsl. Wirtschaft hedeute
das gegenseitige LOosen von
Problemen und aktuell gehe
es eine Hochkonjunktur fiir
Probleme. Das Land befinde
sich eher in einer Sinnkrise.
Dennoch stehe Deutschland
am Beginn einer Wirtschafts-
revolution, die Anlass fiir
Hoffnung gebe.

.Deutschland ist das Land
der unbegrenzten Moglichkei-
ten, dhnlich wie die USA, aber
um sie zu nutzen, muss es
eginfacher werden und ein
Umdenken einsetzen”, betonte
der Referent. Er siecht mehrere
Trends aus den USA auf das
Land zukommen, deren richti-
ge Nutzung zu vielen Chancen
auf den Arbeitsmérkten fiihre.

Voraussetzung sei eine An-
derung der Bildungspolitik.
LDeutschland braucht keine
Musterschiiler, sondern Per-
sonlichkeiten, die ihre Beru-
fung finden", so Pilsl. Wéh-

rend in den USA gelehrt wer-
de, wie Businesspldne ge-
schrieben werden, lerne man
in Deutschland, wie Bewer-
bungen erstellt wiirden. Da-
durch werde die Republik zu
einem Land der Arbeitneh-
mer, statt der Pioniere, degra-
diert.

LWir stehen uns selbst im
Weg, weil wir immer das Haar
in der Suppe, aber nie das
Potenzial einer Idee suchen”.
Dabei bhdten Bereiche wie
Gesundheit und Kommunika-
tionstechnologie viele Mog-
lichkeiten. Der Unternehmer
der Zukunft miisse ein Klima
fir Hochstleistungen schaffen
und als Menschenspezialist
die Talente seine Mitarbeiter
zur Entfaltung bringen. Das
flihre zu einem Aufblithen der
Menschen und damit zu mehr
Interesse der Kunden.

Der grofte Unterschied zwi-
schen Deutschland und den
USA liege darin, dass ersteres
das Land der Manager sei,
wéhrend letzteres das Land

der visiondren Leader darstel-
le, so Pilsl, der den Managern
ein schlechtes Zeugnis aus-
stellte: ,Sie missbrauchen ihre
Mitarbeiter fiir ihre Ziele,
wéahrend Leader sie fiihren.
Manager haben die Tendenz
von anderen zu verlangen,
was sie selbst nicht tun wol-
len.”

Die entscheidende Botschaft
ftr jeden Unternehmer laute:
~Andere miissen etwas davon
haben, dass es mich gibt.”
Wenn dies der Fall wére, sei
der Erfolg vorprogrammiert.
Die Konzentration auf den
eigenen Nutzen fir die Ziel-
gruppe lose Automatismen
aus, die zwangsldufig zum
Ziel fithrten. Dieses Zielsei
Kundenfithrung durch das
Kundenerlebnis. Viele Unter-
nehmen glaubten aber, Ge-
winnmaximierung sei das
oberste Ziel, was vollig falsch
sel und nur zum Bankroft
flihre.

Im letzten Teil seines Vor-
frages stellte Pilsl das Net-
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work-Marketing, eine beson-
dere Variante des Franchising,
als eine mogliche Arbeits-
marktvariante der Zukunft
vor. ,Dieser Markt der Fertig-
gxistenzen” ist in den USA,
var allem im Homebusiness-
Sektor, schon deutlich auf
dem Vormarsch. Dahei kann
jeder Lizenznehmer einer Idee
selbst Lizenzen fiir das gesam-
te Paket vergeben, anstatt nur
eine eigene zu erwerben und
50 neue Standorte schaffen.
Schulungen und Weiterbildun-
gen innerhalb des Netzwerkes
runden das System ah, das
das naturkonformste Wirt-
schaftsmadell tiberhaupt dar-
stelle, erljuterte Pilsl.

Das System sei zwar nicht
fiir alle geeignet, ldse aber
verschiedene Probleme wie
Jugendarbeitslosigkeit oder Al-
tersvorsorge durch die Ver-
tragsstruktfur durchaus, so
Pils] abschliebend, der nach
dem Ende seines Referates
mit grofem Beifall bedacht
wurde.
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